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Specifické sluzby agentury CzechTrade pro startupy
— Startup Entry

— Czech Startup Day .

5. Mezinarodni konference a veletrhy
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CzechTrade

Agentura CzechTrade je narodni proexportni
organizaci zalozenou Ministerstvem primyslu
a obchodu s cilem rozvijet mezinarodni
obchod a vzajemnou spolupraci mezi €¢eskymi
a zahrani¢nimi subjekty.

Podpora Ceskych, zejména pak malych
a stfednich firem, v oblasti internacionalizace
jejich podnikatelskych aktivit.

Profesionalni a komplexni servis, zaloZzeny na
dlouhodobych zkuSenostech zahrani¢nich
zastupcl a oborovych zkuSenostech exportnich
konzultantu.

czechtrade.cz




Zahranicni sit’ CzechTrade
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Prehled sluzeb

@&] BEZPLATNE SLUZBY

— Informacdni servis

* Aktuality ze svéta
*  Exportni pfilezitosti
* Newsletter CzechTrade denné

— Exportni poradenstvi

* Zhodnoceni exportni
pripravenosti firmy

»  Strategie vstupu na zahranicni
trhy

— Exportni vzdélavani

*  Odborné a teritorialni
seminare
*  Exportni konference

— Online sluzby

»  Adresar exportéru
* Adresar designéru

— Market Entry

(5[3 ZVYHODNENE SLUZBY

czechtrade.gov.cz

SLUZBY S FINANCNI
SPOLUUCASTI

— Individualni sluzby poskytované
v zahranici

+  Ovéfeni zajmu o produkt

* Organizace obchodnich
jednani

* Dlouhodoba exportni asistence

Podklady pro zalozZeni firmy

v zahranici

Podklady k certifikaci,

licencim, registrace produktu

a ochrannych znamek

* Podpora ekonomické migraci

— Akce v CR a v zahraniéi

Prezentace na veletrzich
« Sourcing Days
«  Oborové mise do CR

— Exportni vzdélavani

* Odborné seminare
* Firemni skoleni na miru

— KOMPAS

— Exportni aliance CzechTrade

— Exportni inkubatory

— Digitalni marketing a e-commerce
— Sluzby pro startupy:

NA PODPORU
INTERNACIONALIZACE

«  Startup Entry
« Startup Zone
*  Czech Startup Days

PROJEKTY

= SPOLUFINANCOVANE EU

— NOVUMM 2 a NOVUMM2ZKET

(OP TAK)
— Design Credits (NPO)
— Design 3
\_N
CzechTrade — DESIGN TREND

. MONITORING
Design _ TrNi POTENCIAL

Centrum  DESIGN-INOVACE
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Startup vs. zavedena firma — vychodiska
pro zahranicni expanazi

Startupy Zavedené firmy

Zajisténi dlouhodobé stability

Rychly rast, zahraniéni investice

a zisku
MVP, flexibilni uprava feSeni Hotovy produkt
Rychlost Expanze v ranych fazich Po stabilizaci na domacim trhu

Financovani Casto externi zdroje (granty, investofi)  Vlastni zdroje, exportni podpora

m Maly a flexibilni Vetsi a strukturovany
Dilivéra Budovani od nuly Historie referenci
Kontakty Startupové huby, networkingove akce Sité partnerti, obchodni komory

<
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Startup vs. zavedena firma — univerzalni
predpoklady

Startovaci ¢ara startupu a zavedenych firem muize vypadat jinak, ale zakladni kroky
uspésné expanze jsou pro vSsechny stejné.

— Zhodnoceni exportni pfipravenosti

— Vybér vhodného trhu a obchodni strategie vstupu na trh

— Personalni a finan¢ni kapacity

— Administrativni povinnosti (pravni a logisticka pfipravenost)
— Lokalizace a marketing

— Budovani duvéry a ziskavani prvnich zahrani¢nich klientt/partnert
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Od napadu k expanzi

Akademické/firemni
prostredi

Faze napadu

(podpora podnikavosti, vznik
a rozvoj inovativni myslenky;,
proof of concept, ochrana
duSevniho vlastnictvi)

Cil: Pretavit napad do startupu

Inovacni centra

Faze validace a etablovani

(zalozeni spolec¢nosti,
zajisténi financovani,
nastaveni obchodniho planu,
testovani trhu, prvni trzby)

Cil: Etablovat startup
na domacim trhu

CzechTrade

Faze internacionalizace

(analyza zahrani¢niho trhu,
hodnoceni prilezitosti

a potencialu rozvoje
exportnich aktivit, export,
dalSi expanze)

Cil: Skalovat rast v zahranici

\
CzechTrade
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Exportni pripravenost



Exportni pripravenost jako zaklad
uspesneé expanze

Hodnotici kategorie:
— Poptavka na trhu

— Konkurence

— Obchodni model

— Slozeni tymu

— Prezentacni dovednosti

Hodnoceni exportni pfipravenosti v ramci
sluzby Startup Entry

-_—
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Startup Entry

— Predstaveni startupu pred rediteli regionalnich
center CzechTrade formou pitch session
a nasledného Q&A

— Hodnoceni exportni pfipravenosti firem,
poskytnuti zpétné vazby a sdileni navaznych
doporuceni s ohledem sluzby agentury
CzechTrade a moznosti dalSi spoluprace

— &. Startup Entry Pitch probéhne v 8. rijna
2025 v ramci MSV v Brné

czechtrade.gov.cz CzechTrade
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Zahranicni investori



Role zahranicnich investoru
v ramci globalniho rustu startupu

Il
Financni kapital

Pokryti naklad
spojenych se vstupem
na zahranié€ni trhy
(marketing, pravni

sluzby, lokalni tym atp.).

czechtrade.gov.cz
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Know-how & kontakty

Znalost mistniho trhu,
vztahy s hlavnimi
aktéry mistniho
ekosystému, prilezitost
propojeni na
potencionalni obchodni
partnery.

v
Reference

Zvyseni
diavéryhodnosti
a pozitivni reputace pro
ziskavani prvnich
obchodnich kontaktu.
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Czech Startup Day
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— Propojeni ceskych inovativnich
startupu s rakouskymi investory

— Sdileni informaci o rakouském
startupovem ekosystému, pitch session
pred rakouskymi zastupci z fad VC fondu
a business angeles

— V ramci pfedchozich ro¢nika celkova
ucast 43 startupu

44

— 4. roCnik akce probéhne 30. zari 2025 za
ucasti 16ti Ceskych startupu
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Mezinarodni veletrhy
a konference
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Mezinarodni akce jako testovaci platforma

v

Ovéreni trhu v praxi

Prvotni zpétna vazba
od potencionalnich
zahranic¢nich partner
a zakaznik.

(&

Navazani osobnich
vztahu

Primy pristup
k vybranym firmam,
investorim,
distributorim a dalSim
moznym obchodnim
partnerim.

&

Prilezitost
pro prezentaci

Predstaveni pred
obchodnimi partnery
nebo v ramci
oficialniho programu
akce.

CzechTrade



Formy ucasti na mezinarodnich akcich

Navstevnik Vystavovatel

— Vétsi flexibilita — navstéva pfedem vytipovanych — Prezentace produktu/sluzeb — pfimy kontakt
stanku, ucast na konferen¢nim programu s navstévniky

— Prehled informaci o trhu, konkurenci — Moznost pfizvat potencionalni obchodni partnery
a trendech na stanek (zazemi pro jednani)

— Identifikace pfrilezitosti a moznych obchodnich — Budovani znacky, PR (uvedeni v katalogu
partneru vystavovatell)

— NizS8i naklady — VySSi finan¢ni naroCnost

Pro koho je tato forma ucasti vhodna? Pro koho je tato forma uc¢asti vhodna?

Startup nema jesté hotovy produkt nebo Startup ma hotovy produkt/sluzbu pro prezentaci

finalizovanou sluzbu pro prezentaci na stanku. na stanku. Cilem je ziskat partnery/zakazniky/investory

Cilem je poznat trh a nasbirat prvni kontakty. a budovat znacku v zahranici.
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GITEX Europe 2025

— Podnikatelska mise zamérena na technologické inovace
do Berlina

— Zameéreni akce na Al, kybernetickou bezpecnost, |oT,
Pramysl 4.0, FinTech, CleanTech, HealthTech, EdTech

— 16 Ceskych technologickych startupu a firem
(6 vystavovateld, 10 navstévniku)

— Doprovodny program (spole¢nost SAP, Cambridge
Innovation Center a startupovy hub Athos, Spolkovy svaz
pro Al)

— Pro rok 2026 byl veletrh zarazen mezi podporované
akce v ramci projektit NOVUMM2KET, moznost
vystavovani v ramci ceské expozice

czechtrade.gov.cz CzechTrade



Maximalizace prinosu ucasti na zahranicnich akcich

— Viditelnost zna€ky — informace o ucasti na socialnich sitich, rozeslani pozvanek

— Schuzky — organizace pfedem domluvenych i ad hoc jednani (moznost vyuziti eventovych
aplikaci)

— Materialy v cizim jazyce — vizitky, struCné one-pagery, webové stranky
— Presvédciva prezentace — profesionalni sales pitch
— Networking — pfilezitost ucasti na doprovodnych akcich a neformalni navazovani kontaktu

— Follow-up — rychlé navazani na akci skrze personalizované dekovné e-maily, zaslani
materiall, pozvanka na follow-up call

+ moznost vyuzit sluzeb sité zahrani€nich kancelari CzechTrade — znalost mistniho prostredi,
pomoc s logistikou, tlumocenim, posileni divéryhodnosti, uspora ¢asu a nakladu
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Jan Spunda Lucie Schaffelhoferova
Exportni konzultant - senior Exportni konzultant n CzechTrade
@) czechtrade
E-mail: E-mail:
jan.spunda@czechtrade.gov.cz |.schaffelhoferova@czechtrade.gov.cz G czechtradeofficial3990
Tel.: +420 224 907 580 Tel.: +420 224 907 540 _
Mob.: +420 602 254 839 Mob.: +420 702 259 363 design.centrum
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